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Auf Augenhohe mit institutionellen Investoren

Commerzbank TradingDesk ermoglicht vermogenden
Privatkunden exklusiven Zugang zu Kapitalmarkten

Vermogenden Privatkunden stehen in der Regel nicht die Handelsmoglich-
keiten eines institutionellen Anlegers zur Verfugung, da ihnen der direkte
Zugang zum Handelsgeschehen, zum trading floor einer Bank fehlt. Deshalb
bietet das Wealth Management des Commerzbank Private Banking seinen
Kunden einen Service der besonderen Art: Mit individuellen Losungen direkt
aus Europas groBtem Handelssaal konnen private Investoren am Kapital-

markt wie institutionelle Anleger agieren.

Um vermogende Privatkunden in die Lage zu versetzen, aktiv an den
Veranderungen am Kapitalmarkt teilzunehmen, hat die Commerzbank den
so genannten TradingDesk entwickelt. Dabei wird ein Kunde von seinem
personlichen Handler betreut und kann Investmententscheidungen direkt
umsetzen. Der Nutzen dieses exklusiven Zugangs zu den Kapitalmarkten
besteht darin, eher langfristig orientierte Anlageziele mit den Vorteilen
kurzfristiger Handelsaktivitaten zu kombinieren. Um den Mehrwert dieses
exklusiven Service maximal auszuschopfen, ist ein einsetzbares Depot-
Vermogen ab zehn Millionen Euro optimal.

Personlicher Handler als verlangerter Arm

Vom Handelssaal der Commerzbank in Frankfurt aus schafft der personliche
Handler einen direkten Zugang zu den Handelsplattformen und organisiert
den eigentlichen Handelsprozess fir seinen Kunden in enger Abstimmung.
Auf diese Weise sitzen erfahrene Spezialisten als ,verlangerter Arm* des
Kunden in Rufweite zu den wichtigsten Wertpapierhandlern, nehmen fir
den Kunden an Analysten-Meetings teil und haben samtliche

Marktbewegungen immer im Blick. Durch den direkten Kontakt kann der
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vermogende Privatkunde nach Wunsch auf jede Entwicklung unmittelbar
reagieren und dabei von der Infrastruktur einer GroBbank profitieren.

Dariiber hinaus bietet der TradingDesk einen taglichen Ad-hoc-Service, der
dem Investor die wichtigsten Empfehlungen der Commerzbank-Analysten
erlautert, und den Zugriff auf leistungsfahige Informationstools fir
samtliche handelbare Produkte. Zugleich erhalt der Kunde uber seinen
Handler Szenarien fiir erfolgreiches Trading. Grundlage hierfir ist ein
spezielles Screening-Verfahren, das die relevanten Marktinformationen zu
Aktien, Indexprodukten und Derivaten einbezieht. Dazu gehort ein
individualisiertes Research, das die wichtigsten Anlageklassen, die
bedeutenden Wirtschaftssektoren und Branchen sowie preisbeeinflussende
Faktoren beriicksichtigt. Dieser Research-Ansatz bildet die Grundlage der
Investmentstrategie und Anlageentscheidungen des Kunden.

Direkter Zugang zu Unternehmen

Uber seinen personlichen Handler erhalt der private Investor einen
besonderen Zugang zu den Unternehmen, an denen er Anlageinteresse
signalisiert. Dies beinhaltet Roadshows, speziell arrangierte Unternehmens-
besuche und Conference Calls - ganz so wie es fur die Analysten
institutioneller Investoren ublich ist. Auf Wunsch kann sich der Kunde auch

personlich von einem Unternehmen Uberzeugen.

Um den TradingDesk zu nutzen, bringt der Kunde entweder die Liquiditat
bar ein und legt gemeinsam mit seinem Handler die Investmentstrategie
fest. Oder er verfiigt bereits Uiber ein Depot und mochte an kurzfristigen
Marktbewegungen partizipieren, ohne von einer durch ihn bereits
festgelegten Investmentstrategie abzuweichen. In beiden Fallen erhalt der
vermogende Privatkunde uber den TradingDesk den Zugriff auf alle
Netzwerke innerhalb und auBerhalb der Bank und kann schnell und nah am
Markt handeln. Damit schafft das Wealth Management des Commerzbank
Private Banking die Voraussetzungen dafir, transaktionsintensive Geschafte
mit hoher Umschlagshaufigkeit im borslichen und auBerborslichen Handel

auch privaten Investoren zu ermoglichen.



Commerzbank Private Banking

Das Commerzbank Private Banking gehort mit knapp 600 Mitarbeitern, nahezu
22.000 Kunden und einem verwalteten Vermdgen von mehr als 22 Mrd. Euro zu den
Top Drei in der Betreuung vermoégender Kunden in Deutschland. 37 Standorte
bilden das grofite deutsche Filialnetz im Private Banking. Vier weitere
Kompetenzzentren existieren in der Schweiz (Ziirich und Genf), Luxemburg und
Singapur. Das Private Banking der Commerzbank vereint die Leistungsfdhigkeit und
Kreativitdat einer Grofibank mit dem personlichen und exklusiven Stil einer
Privatbank. = Das  ganzheitlich  ausgerichtete = Angebot umfasst aktives
Wertpapiermanagement, innovative  Produktentwicklung und individuelle
Vermégensverwaltung, Finanzanlagen- und Immobilienmanagement, Stiftungs- und
Nachlass-Management ebenso wie Finanzierung. Daneben bietet das Commerzbank
Private Banking exklusive Beratungs- und Betreuungsangebote wie das Wealth
Management sowie die Unternehmerbankiers, die auf mafigeschneiderte Losungen
fiir besonders vermégende Privatkunden und Unternehmer spezialisiert sind.
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